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本期投资提示： 

 财政部制定印发了《企业数据资源相关会计处理暂行规定》，自 2024 年 1 月 1 日起施行。 

 本次《暂行规定》的重点在于 “企业内部使用的数据资源”列报为无形资产和“企业对外交易的数

据资源”列报为存货，同时明确两类数据资源在确认、初始计量、后续计量、收入确认等环节应当遵

循的具体准则. 

 重点 1：不打破当前会计政策和准则的框架下迈出重要一步。内部使用的无形资产严格区分研究阶段

和开发阶段，确认为销售的存货部分严格按照收入准则和存货准则。无形资产部分关注：内部使用部

分严格遵循无形资产准则，这里的重点严格区分研究阶段支出与开发阶段支出，并不是所有内部使用

资产都可以资本化。存货部分关注：1、对于外购成本和内部加工成本给到明确区分；2、企业出售确

认为存货的数据资源，应当按照存货准则结转成本，按收入准则确认收入；3、企业出售未确认为资

产的数据资源，应当按照收入准则等规定确认相关收入。并不是所有出售部分都会确认为资产。最后

计入资产部分严格遵循的过去的包括摊销、资产减值以及持有待售等会计处理。 

 重点 2：未来数据业务场景以及为企业创造价值的披露重要性显著增加，此部分会促进更多的企业进

入数据要素发展的道路。根据暂行规定要求披露的包括数据资源的应用场景或业务模式、对企业创造

价值的影响方式，与数据资源应用场景相关的宏观经济和行业领域前景等。除了场景以外，更多的相

关披露信息包括（1）原始数据的类型、规模、来源、权属、质量；（2）企业对数据资源的加工维护

和安全保护情况，相关人才、关键技术等的持有和投入情况；（3）数据资源相关产品或服务等作价

出资、流通交易、服务计费方式等情况。 

 重点 3：申万宏源研究在 2023 年 2 月提出“数据财政”概念，此次财政部暂行规定让数据有了金融

属性，对重大交易事项的概述也有部分涉及。根据规定表述：重大交易事项包括但不限于企业的经营

活动、投融资活动、质押融资、关联方及关联交易、承诺事项、或有事项、债务重组、资产置换等。 

 重点 4：申万宏源研究在 2023 年 2 月提出“数据财政”对“土地财政”的逐步替代，数据首次具备

地域属性，在此次披露信息中，财政部提及关于数据的地域概念。重点披露涉及：“数据资源转让、

许可或应用所涉及的地域限制、领域限制及法律法规限制等权利限制”。 

 重点 5：本次数据资源会计处理规定，是严格遵循国际会计准则纲要下，率先引入数据资源概念的一

次突破。本次变化根据财政部规定意见表述，将“持续深化相关会计问题研究积累中国经验，有助于

在国际会计准则相关研究制订等工作中更好发出中国声音”。 

 长期展望数据资源入表对全行业数据流转影响究竟有多大？根据申万宏源策略在《数据交易对哪些行

业有望带来资产重估？——申万宏源策略数字专题系列之数据交易定价篇》报告中测算，假设：1、

行业数据量的 1%能够交易并且我们本次测算假设只交易一次；2、每一条数据 30 个属性；3、根据

factual 数据定价标准。根据测算结果显示全行业 1%的数据仅一次交易就可以直接带来的净利润超过

150 亿人民币，制造业、零售、金融因为大量数据资源，数据交易能为行业带来的直接净利润排名靠

前。 

 而对于数据对全行业资产重估的测算中：1、假设将大类行业数据交易净利润根据申万一级行业营收

占比进行分配；2、数据量的增速以 IDC 公布的数据量预测为准，经过测算我们看到，数据交易带来

收入靠前的行业分别为商贸零售、银行、汽车、非银金融和电子；以 2030 年预测行业数据交易净利

润/2020 年行业净利润测算，有望做到因为数据资产重估的行业分别为社会服务、传媒、商贸零售、

纺织服饰、交通运输、计算机、汽车、通信、电子、以及美容护理。 

 短期关注投资机会包括：1、自有数据：三大运营商、上海钢联、航天宏图、超图软件等；2、数据运

营：久远银海、德生科技、山大地纬、万达信息等；3、国资云和算力基础设施建设：云赛智联、太

极股份、深桑达等；4、交易所和登记确权：人民网、浙数文化等。 

 风险提示：政策推进需要时间 
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